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Описание SALES AREA 1.1.0 

Добавлен новый модуль «Логистика», в котором вы можете рассчитать объем планируемой поставки товара.  

Логистика 

Решение поможет вам рассчитать объемы поставок так, чтобы не допустить падения продаж из-за недопоставки товара на склад, а также 

избежать затаривания склада и «зависания» партии товара там, где этот товар плохо продается.  

Планирование поставки выполняется на выбранную вами дату с учетом темпа продаж, оборачиваемости склада, текущих остатков на 

складе и поставок, уже находящихся в пути. 

Для этого мы предусмотрели следующие возможности: 

1. В списке используемых вами складов выбрать те склады, которые вы хотите использовать для планирования. 

2. В свойствах каждого склада указать планируемый вами срок оборачиваемости товара и планируемое количество дней, которые 

обычно, в вашем случае, занимает доставка до этого склада. 

3. Оценить темп продаж товара по каждому складу Wildberries за выбранный вами ретроспективный период от 3 до 90 дней. 

4. Получить расчет объема поставки на нужную дату и выгрузить данные в файл XLS или CSV для дальнейшего анализа и 

подготовки поставки.  

Важно! Данные для ретроспективного анализа начнут собираться с момента подключения модуля и ввода ключа API «Статистика». Вы 

увидите предупреждение, если данные получены на основе меньшего ретроспективного периода в первые дни работы, пока собранных 

данных недостаточно для точного расчета. 

Внимание! Экспорт данных поставки в формате Wildberries будет реализован в следующих версиях SalesArea. 
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Склады Wildberries 

Все используемые вами склады будут показаны в этом списке. 

 

 

Для каждого склада вы можете указать ключевые параметры для расчета плана поставок. 

 Планируемый срок поставки, дн. Планируемое время в днях, за которое товар будет 

доставлен до целевого склада с учетом времени ожидания приемки товара на складе. 

 Планируемая оборачиваемость, дн. Планируемое время в днях, через которое 

поставленный объем товара будет распродан. 

 Состояние. Используется ли склад для планирования поставок в SalesArea. 
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Планирование поставок 

Результат расчета виден на странице «Планирование поставок». Здесь вы можете выбрать ретроспективный период, указать 

планируемую дату поставки, просмотреть и скачать результат расчета. 

 

 

 



SALES AREA 1.1.0 Стр. 4 из 4 

 

 

 

Для удобного просмотра таблицы вы можете выбрать нужный вам набор колонок. 

 

 

И воспользоваться экспортом таблицы в файл в удобном вам формате для последующего анализа. 

 


